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EL EMPRESARIO SCHUMPETERIANO EN LA TEORIA
DRL DESARROLLO ECONOMICO

Prof. Dr. Ermst Diirr
Universidad de Niirnberg

1. LA TEORIA DE CRECIMIENTO "MODERNA"

Mark Casaon escribia en 1982 ! : "Se puede
decir de forma categdrica que en la actualidad no
existe ninguna teoria sobre el empresario. Los
economistas han abandonado este campo de investi-
gacién a los socidlogos, a los psicdlogos y a los
politdgolos”. En las denominadas teorias de creci-
miento modernas no aparece el empresario, y ello a
pesar de que aparece en la teoria sobre el des-
arrollo econdmico de Schumpeter como el verdadero
motor del crecimiento. En el articulo de Bombachs
"Crecimiento econdmico"” aparecido en el HASW sdlo
se cita una vez a Schumpeter sin que se entre en
su teoria. Bombach 2 escribia de forma expresa gue
en su articulo solamente se iratan las teorias de
crecimiento y las teorias de los modelos. La misma
delimitacidén realiza Rose 3 : "Nos limitamos a un
anélisis conceptual de los modelos tedricos sin
entrar en los resultados de la “teoria pura®™ sobre



la problematica del crecimiento necesita comple-
mentarse con otras investigaciones que abarcarian
a diversos sectores de las ciencias sociales.
Puede, -sin duda, llegar a plantearse, con moti-
vos muy fundamentados-, la necesidad de otro tipo
de teorias de crecimiento que recogiesen mayor
contenido empirico que el que realizan los plan-
teamientos de la teoria de modelos, a los efectos
de poder facilitar las condiciones del criterio
Popperiano con respecto a la confirmacidn de hipd-
tesis. Baumol 4 sefiala, que si bien se da la cir-
cunstancia de que se ha acentuado la importancia
del papel del empresario puede, sin embargo, afir-
marse que éste ha desaparecido practicamente de la
literatura tedrica. Segin Nelson 5 en los forma-
lismos neoclasicos no hay lugar para el empresa-
rio. "La consideracidn de los elementos schumpete-
rianos en la teoria de crecimiento implica ni méas
ni menos que la reclamacidn de una teoria de cre-
cimiento que sea capaz de hacer prestaciones efi-
cientes". 6

Kiehans defiende en su comentario al libro
"Schumpeter o Keynes en cuanto a la politica eco~
némica de los afios noventa" la opinién de que
Schumpeter, al contrario de Keynes, ha partido de
una "descripci6én" del proceso de desarrollo econd-
mico y nunca de un analisis cientifico, por 1lo
tanto no puede contraponerse a Keynes. "Como con-
secuencia, apenas ha dejado en la teoria econdmica
actual, aportacién alguna" 7

De acuerdo con la teoria de crecimiento
postkeynesiana, la cuota de inversidn define el



crecimiento econdmico ya que considera el coefi-
ciente de capital marginal como constante. Como
conclusion de la politica de crecimiento, puede
deducirse que la planificacidn eatatal constituye
la base para el desarrollo econfmico al realizar
las cuotas de inversidn necesarias para el creci-
miento y su asignacidn sectorial. Para determinar
las necegidades de ayuda al desarrollo, en las
raices subdesarrolladas, la OCDE 8 propuso que se
multiplicasen las tasas de crecimiento perseguidas
del producto nacional bruto con los coeficientes
marginales de capital, y la cuota de inversidn asi
obtenida se contrapusiese a la cuota de ahorro
nacional; la diferencia es la que definiria 1la
ayuda necesaria para el desarrollo de estos pai-
ses. Los fracasos de la politica de crecimiento
que se orientaron bajo la teoria de crecimiento
postkeneysiana tanto en los paises industrializa-
dos como en los paises en vias de desarrollo,
demuestra que el motor decisivo del crecimiento no
se cimenta en las distintas teorias y no orienta
la politica econdémica 9 .

Las teorias de crecimiento neoclasicas
determinan las cantidades de inputs adicionales
tanto de capital como de trabajo, asi como una
magnitud residual del crecimiento econdmico. La
magnitud residual, que frecuentemente supone mis
de la mitad de la tasa del crecimiento de producto
nacional real se remite por parte de Solow, a la
mejora de calidad de oferta del factor trabdbajo, y
por parte de Denisson a una mejora cualitativa de
las condiciones de formacidn de este factor. Como
conclusidn de la politica de crecimiento se deduce



de esta teoria, fundamentalmente, el fomento esta-
tal de las inversiones,.asi como la politica de
formacidén. Las investigaciones empiricas hablan,
sin embargo, contra la validez de esta afirmacidn,
de estas teorias y de la politica de crecimiento
que se deduce de las mismas. 10

2. LA TBORIA SCHUMPBTERIANA DEL
DESARROLLO ECONOMICO

Las débiles relaciones existentes, en las
investigaciones estadisticas entre el incremento
de la carga de factores y el crecimiento econdmi-
co, no son compatibles con las teorias de creci-
miento postkeneysianas y neoclasicas, pero son sin
embargo compatibles con la teoria schumpeteriana
de desarrollo econdmico, en la que se recoge : 1lo
que determina el crecimiento econdmico no es el
incremento de los factores de produccién sino la
exiastencia de nuevas combinaciones de estos facto-
res '1. Aquellos que logran imponer nuevas combina-
ciones son los empresarios. De acuerdo con Shumpe-
ter se trata de lograr la implementacidén, no sdlo
el hecho del descubrimiento : "la funcidn del
descubridor o en parte del técnico y la del empre-
sario no tienen porqué coincidir. El empresario
puede ser descubridor o inventor y también al
contrario, pero cuando &sto se da es pura casuali-
dad "12 |



No todos los empresarios en el sentido
actual son empresarios schumpeterianos ya que en
la actualidad también aquellas personas que se
denominan empresarios, lo que estan haciendo es
continuar las combinacioneg ya conocidas de los
factores de produccidn. Por ello aquellas personas
que tienen la capacidad de descubrir e implementar
nuevas combinaciones de los factores de produccidn
se las define en la actualidad como empresarios
dinémicos, empresarios ploneros o empresarios
schumpeterianos. Y puesto que los empresarios en
Schumpeter vienen definidos por su funcidn, no
necesitan ser propietarios de su empresa, aunque
frecuentemente se dé esta caracteristica en muchas
de las creaciones empresariales. La funcidn empre-
sarial implica ideas, disposicidn al riesgo y la
capacidad para una actuacién en solitario. "Su
funcidn es muy especial : la persona que pueda
agumirla, no necesita necesariamente ser ni inte-
ligente, ni interesante, ni cultivado o en otro
gentido "estar por encima®, incluso puede llegar a
parecer gracioso dentro de las posiciones sociales
en las que logra demostrar de forma ex post su
éxiton. 13

Los motivos de 1la actuacién empresarial
son, de acuerdo con Schumpeter, no el hecho de la
pretensidn de beneficio sino el suefio y el deseo
de fundar un reino privado, el garantisar espacio
y sentido de poder; el deseo de vencer, por el
éxito y la satisfaccidn en configurar procesos.

Las nuevas combinaciones de factores de
produccidn pueden consistir en la fabricacidn de
un nuevo bien o de una nueva calidad de un bien,
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en la introduccidén de nuevos métodos de produc-
cién, o también en la conquista de nuevos mercados
de ventas y nuevas fuentes de aprovisionamientos
asi como en la realizacidn de nuevas formas orga-
nizativas. 14 Los fdctores de produccién con un
grado bajo de utiligacidén no son ninguna condicidn
del'jroceso de desarrollo, ya que los innovedores
lo qﬁé‘hacen es absorber factores de produccidn de
otras utilizaciones que se han venido realizando
hasta ahora mediante una oferta baja en precios.
La financiacién no se realiza a través del ahorro
previamente acumulado sino mediante la utiligzacidn
del crédito bancario.

La funcidn empresarial, "que busca la rea-
lizacidn de algo econdémicamente nuevo o especial"!d
tropieza con posiciones negativas del entornc
social. Por tanto es dificil encontrar empresarios
Y surgen 56;0 como elementos aislados. En la medi-
da en que alcanzan el éxito surgen a bandadas los
imitadores ya que se conoce el riesgo del caminc
elegido y se puede calcular.

3. PASES DEL DESARROLLO DEL MBRCADO SEGUN HEUS

' Bsta sucesién temporal del surgimiento de
los innovadores hasta la competencia de los imita-
dores y por Gltimo el desplazamiento del empresa-
rio por nuevas innovaciones la ha analizadc HeuB!®
en su teoria de las cuatro fases de desarrollc del
mercado.
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En la fase de experimentacidén el empresario
crea la demanda; la desconfianza frente al nuevo
producto tiene que ser superada. Cuando no se
puede lograr despertar las necesidades latentes,
no surge el proceso de desarrollo o se produce mis
tarde.

En la fase de expansidn se descubren nuevos
demandantes y nuevas posibilidades de utilizacidn;
los procedimientos de fabricacién se mejoran, de
manera que se reducen los costes y los precios, y
con ello se produce un incremento de la demanda.

La fase de la produccidn en grandes masas o
en serie,‘comienza con la ampliacidén de los proce-
sos de racionalizacidn y las inversiones de am-
pliacidn. Surgen los imitadores para los que el
riesgo ya es menor. Los empresarios ploneros y los
imitadores se ven atraidos para un mayor esfuerszo
de investigacidn y desarrollo y la competencia les
obliga a este proceso. De esta fase es de la que
nace la deduccidén empirica de que la demanda de un
producto es previa a la actividad de su registro
como patente !7. En la fase de expansidén domina el
optimismo de elasticidad; al mismo tiempo se redu-
cen los costes mediante la innovacién y la produc~
cidn en serie 0 masas; domina una competencila
fuerte en materia de precios sin que sea ruinosa;
es entonces cuando se habla de un sector en creci-
miento.

En la fase de maduracidn se integran merca-
dos de ventas importantes; la elasticidad de pre-
cios de la demanda se reduce. Por parte de la
oferta, las posibilidades de reduccidn de costes
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son menores; domina el pesimismo de elasticidad,
se paraligza la presidon de la competencia y se
producen los acuerdos de precios.

En la fase de estancamiento el sector pre-
senta unos crecimientos mas bajos de productividad
que los crecimientos medios de la economia. Y
puesto que los incrementos salariales estén siem-
pre orientados a los incrementos de la productivi-
dad del conjunto de la economia, se produce un
ifitremento de los costes salariales por unidad
producida. Por lo que los incrementos de 1los pre-
cios provocados por este incremento de costes
salariales produce una reduccidén sistemadtica de
las posibilidades de venta. En la fase decadente,
al sector se le presenta competencia por el surgi-
miento de nuevos productos sin gque tenga la posi-
bilidad de hacer una competencias via precios : se
va restringiendo la produccidn paulatinamente a no
ser que surjan nuevos empresarios dinamicos que
vean y descubran nuevas posibilidades de utiliza-
cid6n para los "viejos" productos.

De esta teoria de fases del mercado de
HeuBe es de donde se deduce la importancia de 1la
libertad de acceso al mercado, asi como la compe-
tencia y la politica de competencia para el des-
arrollo econdémico :
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en la fase de experimentacidén son necesa-
rios mercados abiertos, a los efectos de
posibilitar a los innovadores el acceso al
mercado y de situarlos en la posicidn en
que puedan implementar sus productos frente
a loa de los empresarios "conservadores"
que fabrican productos " viejos"”.

En la fase de expansidn facilitan los mer-
cados abiertos el surgimiento de imitadores; la
competencia obliga a todos los oferentes a conti-
nuar en el proceso de innovacidn y de reduccidn de
costes.

En la fase de maduracidn en la que los
oferentes se inclinan por el establecimiento de
acuerdos o céarteles puede reducir la politica de
competencia el mantenimiento de altos precios y
con ello contribuir a la estabilidad del nivel de
precios la que a su vez en compensacidon exige
reducciones de precios en otros bienes.

En la fase de estancamiento o decadente la
competencia obliga a liberar recursos con lo que
se encuentran disponibles para nuevos productos
con nuevas oportunidades de crecimiento.
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4. LAS COBDICIONES SOCIALES PARA EL SURGIMIERTO
DE EMPRESARIOS

Schumpeter no investiga las condiciones
sociales que tienen que darse para que surjan
empresarios. Aqui es donde se encuentran las apor-
taciones de Max Weber!8  Miller Armack!9 y Mac
Clelland20 Mientras que segin Max Weber y Miiller
Armack las diversas confesiones religiosas influ-
yen favoreciendo u obstaculizando en diferente
grado la actividad empresarial, para Mc Clelland
lo determina la valoracidn que haga el sujetc
sobre la autonomia y la capacidad de prestaciones
lo cual no viene condicionado por aspectos reli-
giosos sino que es la consecuencia de la educacidn
de los nifios a la actividad autbénoma y a las pres-
taciones, definiendo con ello un comportamientc
favorable al esfuerzo y a sus resultados. Y puesto
que el éxito del trabajo personal en la actividad
empresarial, se aprecia de forma rapida y univoca,
aquellas personas con altas aspiraciones de pres-
taciones (need for achievement) prefieren la elec-
cién de la profesidn empresarial.

Albach 2! establece las siguientes condicio-
nes sociales para gue surjan empresarios innovado-
res

10 _ E1 consenso basico sobre la funcién de 1la
empresa en la economia remitiéndose a los
trabajos de Max Weber, Miller Armack, HeuB y
Mac Clelland.
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Son necesarios atractivos suficientes para
que se genere un nimero critico de miembros
de una sociedad que deseen actuar empresa-
rialmente siendo la oportunidad de beneficio
el atractivo basico " ... los trabajadores y
la oficina de carteles como demasiado eleva-
dos los beneficios pioneros cuando se anali-
zan desde la distribucidn de venta. Por otro
lado, las posibilidades para desarrollar con
éxito un nuevo producto, no son mayores gque
el hecho de que le toque la loteria".22

Debe existir suficiente capacidad de compra
por parte de compradores, innovadores e imi-
tadores. "Para el éxito del empresario schum-
peterianc es necesario que exista el deman-
dante innovador que compre el nuevo producto
y que con ello provoque el desarrollo del
proceso de imitacidn para otros compradores
que les gusta menos el riesgo y de esta mane-
ra contribuyan al desarrollo del nuevo pro-
ducto™. 23

Los politicos dinamicos gque sSe posicionen
abiertamente y de forma positiva a la innova-
cién. Estos no deben intentar mantener arti-
ficialmente aquellos sectores de produccidn
que 8olamente pueden sobrevivir mediante
subvenciones y restricciones a la importa-
cidn, sino que estos politicos deben caracte-
rizarse por el fomentc de la transferencia de
factores de produccién hacia aquellos secto-
res que se encuentiren en fase de experimenta-
cidn y expansidn y ello sin grandes costes o
dificultades.
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5. LA VERIPICACION EMPIRICA DE LAS TEORIAS DE
DESARROLLO BASADAS EN SCHUMPETER

5.1. Las causas sociales del surgimiento de los
empresarios

La verificacidn empirica de la teoria del
desarrollo econdmico que plantea Schumpeter y que
ha sido desarrollada por los autores que anterior-
mente se han mencionado, es una tarea més dificil
que la verificacidn de teorias puramente cuantita-
tivas, en las que las magnitudes macroeconoOmicas
(cuota de inversidn, incremento de los factores de
produccidn) se reflejan como variables indepen-
dientes del crecimiento econdmico.

Esporadicamente puede encontrarse en Max
Weber material empirico para ilustrar las relacio-
nes entre religidon y desarrollo econdmico. En este
sentido escribid en su articulo "La ética protes-
tante y el espiritu del capitalismo" sobre la
estadistica profesional de paises confesionalmente
mixtos de los que puede deducirse el caréacter
dominantemente protestante de los propietarios del
capital y de las empresas. Ademas, se remite a una
investigacidn propuesta por &l sobre segmentacidn
confesional y social en base de la estadistica
fiscal y confesional de la regién del Baden 24,
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Miller Armack ha examinado de forma profun-
da las relaciones entre la confesidn religiosa y
el desarrollo econdémico mediante el andlisis de la
historia econdmica de los paises europeos y Cana-
da, asi como a través de andlisis biograficos de
empresarios, especialmente en Renania. El resulta-
do de sus investigaciones empiricas corresponde a
la hipbétesis de Max Weber.25

G5mmel 26 ha analizado las relaciones entre
religidén y actividad empresarial en la regidn de
Franken y llega a los mismos resultados planteados
en la investigacidn de Milller Armack para Renania.
"En conjunto se deduce para todos aquellos empre-
sarios que destacaron en el siglo XIX en Niren-
berg, Schwabach, Schweinfurt y Wirzburgo la si-
guiente distribucidn confesional : en Niirenberg de
los 22 grandes empresarios 17 eran protestantes, 1
catblico y 1 judio, mientras que para 2 la confe-
sionalidad no se pudo determinar. Por lo que res-
pecta al Schwabach se puede deducir una distribu-
cién semejante, siendo algunos empresarios descen-
dientes directos de fugitivos austiriacos y france-
ses por cuestiones religiosas. En Schweinfurt,
conasiderando solamente a Sachs catdlico, los otros
ocho grandes empresarios eran protestantes. El
regultado obtenido hasta ahora no apoyaria la
hipbotesis de Max Weber, ya que en las ciudades que
se acaban de citar la poblacidn era dominantemente
protestante, de manera que la confesionalidad de
la mayoria de los empresarios de estas ciudades
casi necesariamente tenia que ser protestante.
Pero a pesar de ello, tendriamos que preguntarnos
por qué precisamente se produjo en estas ciudades
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el crecimiento industrial y no en las ireas catd-
licas que, tal como se ha sefialado, poseian como
media una posicién de arranque mas favorable.
Dejemos, de momento, sin contestar esta pregunta y
se puede considerar incluso en parte contestada a
través de los resultados de Wiirzburg : aqul se
podia considerar que en un entorno dominantemente
catdélico los fundadores de las seis empresas mas
grandes e importantes eran todos protestantes con
la excepcidon de la fabrica de cervezas que perte-
necia al Obispado. Lo mismo puede afirmarse para
el comportamiento en Bamberg" 27.

Cuando Samuelson 28 presentdé como contrapo-
sicidn a la tesis de Weber, que la participacidn
de la poblacidn catélica en las grandes ciudades
comerciales de Essen correspondia a mas de la
mitad, en Dusseldorf dos tercios y que en Colonia
alcanzaba incluso tres cuartos, lo que no conside-
rd fue que precisamente en Colonia la industriali-
zacion arrancd de los empresarios protestantes que
se habian asentado en la zona derecha del Rhin que
no pertenecia a Colonia ya que no podian desarro-
llarse en la "Santa Colonia".

McClelland ha investigado empiricamente y
de forma detallada cada uno de los elementos de su
cadena de hipbtesis en lo referente a las relacio-
nes entre la valoracidn de la autonomia personal y
prestaciones en la sociedad, por un lado, y la
educacidn de los nifios para la autonomia personal
0 independencia y prestaciones por otro, asi como
entre la educacidn de los nifios a su autonomia y
prestaciones y la necesidad de prestaciones de los
nifios; entre la persecucidn de prestaciones por un
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lado y la actividad empresarial asl como el creci-
miento econdmico, por otro. A la hora de contra-
poner la necesidad de prestaciones, y de creci-
miento econdmico no mide el crecimiento econdmico
en la tasa de crecimiento del producto interior
bruto, sino en la produccidn de electricidad, ya
que no confia en la contabilidad nacional. A la
hora de realizar la relacidén entre las necesidades
de prestaciones en el afio 1950 y el crecimiento
econdmico en los afios cincuenta encuentra un coe-
ficiente de correlacién 29 de r = 0,43. La correla-
cidn se incrementa sin embargo a r = 0,63, cuando
se sustituye la produccidn de electricidad por el
producto interior bruto real como indicador de
crecimiento econdémico.

El nimero de los paises, que han presentado
tasas de crecimiento bajas a pesar de las grandes
necesidades de prestaciones es mayor que el nimero
de aquellos paises que a2 pesar de bajos niveles de"
necesidades de prestaciones han alcanzado elevadas
tasas de crecimiento 30. Lo cual significa, que una
elevada necesidad de prestaciones es una condicidn
-8in duda necesaria pero no suficiente- para al-
cangar un elevado crecimiento econdmico.

5.2. Libertad de acceso al mercado y competencia

En la teoria de McClelland y en su verifi-
cacidén empirica, no se describen las condiciones
que tienen que darse a los efectos de que puedan
actuar hombres con una elevada necesidad de pres-
taciones empresariales. Aqui es donde se presta la
investigacién realizada por Gorgems 31 , en la que
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no s8e han considerado como variables independien-
tes del crecimiento econdmico, 8dlo las necesida-
des de prestaciones de McClelland, como indicador
de aceptacidn frente a la competencia ("espiritu
competitivo” en el sentido de Sombart), sino que
se ha realizado con respecto a las influencias del
Bstado en el proceso econdmico {las intervenciones
estatales obstaculizan la libre competencia), la
legislacién de la competencia, la politica de
competencia, asi como la liberalizacidn del comer-
cio exterior. Todas estas varlables determinan 1la
intensidad de la competencia y con ello la liber-
tad de desarrollo empresarial. Las comparaciones
internacionales, asi como las investigaciones por
sectores llegan a una relacién positiva entre la
intensidad de la competencia y el crecimiento
econdémico. Resultados semejantes son a los gue
llega por otro camino Neumann. 32

Tapbién en los palses en desarrollo se
presenta el aumento de los empresarios privzdos
como uno de los factores decisivos para el creci-
miento econdmico. Cuanto més acentuada sea la
inconformidad de la actuacidon del Estado en el
mercado, su intervencionismo en la economia vy su
direccidn a través de una planificacidn centrali-
zada, tanto menores son las oportunidades del
empresario privado para poder realizar sus planes
econémicos. Hay que considerar en esta situacién,
que las innovaciones en los paises suhdesarrolla-
dos o en vias de desarrollo poseen otro caracter
al de los palses desarrollados. En los paises en
vias de desarrollo se considera como prestaciones
empresariales : la transicidn del autosuwinistro a
la produccidn para el mercado; la introduccibdn de
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nuevas plantas dtiles abarcando nuevas éareas de
cultivo y ampliando las existentes; la mejora de
los métodos de cultivo; el desarrollo de relacio-
nes comerciales, especialmente la incorporacidn de
mercados de venta en el extranjero, asi como la
produccidn de bienes que hasta ahora tenian que
ser importados (sin una politica proteccionista de
sustituciones de importacién).33

En los alios sesenta, se pudo apreciar en
algunos paises en vias de desarrollo, especialmen-
te en aquellos en los que el orden econdmico se
podie definir con una evolucidn claramente orien-
tada hacia una economia de mercado, come wus tasas
de crecimiento econdmico anuales medios alcanzaron
aproximadamente un 3,4% del productc interior
bruto en cifras reales, mientras gque aquellos
otros paises con una orientacidn mas bien de ca-
racter intervencionista y con una economia plani-
ficada su tasa de crecimiento medio anual solamen-
te alcanzaba el 1,5%. 34

A la hora de contraponer los paises en vias
de desarrollo con idénticas o parecidas situacio-
nes geogrédficas, se puede apreciar como en los
afios setenta se pueden diferenciar de forma muy
clara la conformidad con las hipbtesis planteadas:
en el periodo 1970-1980 la economia de Kenia
~orientada claramente a una economia de mercado-
presentaba unas tasas de crecimiento medio anual
del producto interior bruto real per capita del

2,4% frente al 1,1% de Tanzania con una economia
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pesar de que la tasa de crecimiento de la pobla-
cidén en Tanzania era, con una tasa media anual del
3,4%, inferior a la de Kenia con una tasa del 4%.

Mientras que la Costa de Marfil orientada a
una economia de mercado en este periodo, alcanzaba
una tasa de crecimiento econdmica anual media del
1,5% esta tasa se vid reducida en Ghana con una
orientacidén de economia intervencionista a un
valor medio anual del 2,6% a pesar de que la tasa
de crecimiento medio anual de la poblacidn en la
Costa de Marfil con un 5,1% era notablemente supe-
rior a la de Ghana con el 3%.35

las investigaciones realizadas por el Ins-
tituto IPO de Munich 36 en cuanto a las relaciones
entre el orden econémico y el crecimiento econdmi-
co llegan a los resultados siguientes

los paigses en vias de d#sarrollo orientados
a una economia de mercado y que favorecen
la libertad de actividades empresariales
libres fomentan el crecimiento econdmico,
sin embargo aquellos com intervencionismo
estatal y una planificacidn de desarrollo
estatal restringen u obstaculizan la ini-
ciativa empresarial y con ello obstaculizan
agimismo el crecimiento econdmico.
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5.3.Innovaciones como consecuencia del surgimiento
de nuevos empresarios

En su obra tardia "Capitalismo, socialismo
y democracia" Schumpeter defendid la opinidn de
gque la funcidén empresarial envejece debido a que
el progreso técnico se mecaniza. Por ello el em-
presarioc pierde su funcién social, "ya gque el
descubrir se ha convertido asimiswmo en una cues-
tidn rutinaria. El progreso técnico es cada vez
mids una cuestidon de especialistas formados, los
cuales pueden suministrar y facilitar lo que se
les pide, ya que funcionan en el sentido que se
haya previsto".37 "Y puesto gue la empresa capita-
lista tiende por su propia capacidad a automatizar
el progreso, puede deducirse que sobra su funcidn
-tendiendo bajo la presitn de sus continuos éxitos
& su desaparicibn-. El gigantismo industrial per-
fectamente burocratizado no solamente expulsa a
las peguefias y medianas empresas y "expropia" a
sus propietarios, sino que también expulsa a los
"empresarios" y expropia a los burgueses como
clase que, corren el peligro en eate proceso, de
perder no solamente sus rentas o ingresos sino 1o
que es mucho més importante, su funcién."38 Este
pensamiento de Schumpeter ha sido asumido y popu-
larizado entre otros por Galbraith39. En la politi-
ca econdmica se impusc la creencia de la superio-
ridad tecnoldgica de la gran empresa y el proceso
imparable de concentracidn en la politica de la
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competencia que intentd en primer término obstacu-

o
lizar la creacidn de carteles pero no la concen-
tracidn empresarial. Mas adelante favorecid el
fomento de la investigacidn estatal sobre todo en

las grandes empresas 40,

Mc Laurin 4' se opuso, ya en sus principios,
a la afirmacidn de que =21 progreso técnico apor-
taria de forma automatica en la moderna scciedad
industrial grandes =mpresas, »or 10 gue no necesi-
taria de la entrada de nuevos empresarios en 2l
mercado: "la nueva empresa fiene que abrir nuevos

caminos que se hayan descuidado por parte de la

/]
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W
o)

empresas grandes establecidas., »ien porgue =8i
ocupados, porque se duerman o porque sean muy i2n-
tos en reaccionar”. Segin Nelson, Peck y Kalachek4?
los descubrimientos innovadores se han realizado
en muchos de los sectores econdmicos da los IZgta-

dos Unidos por nuevas empressas. L0S aut
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@
@
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cionados citan la invesiigacidn de Brewn. 43
entre lag empresas gue 3e crearon despuds 12 la

gsegunda guerra mundial 2n Connecticut existen una

serie de ellas cuyos fundadores fueron precisamen-
te empleados de empresas que no 2gtaban dispuestos
a incorporar sus descubrimientos. Chem 44 informa

sobre mas de cien pequefias y medianas =mpresas
alemanas que desgde los afios cincuenta "deven su

existencia a una idea empresarial”.

La superioridad tecnoldgica de las grandes
empresas se cuestiona en la investigacidn empirica
de Mansfield 45. Mansfield investiga en los Estados
Unidos la fuerza innovadora de las diferentes
dimensiones empresariales en los gectores del
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acero, petrbleo, farmacéutica e industria quimica

asi como en la mineria del carbdn. Mansfield llega

a los siguientes resultados :

S

Las innovaciones més frecuentes en relacidn
con la dimensidn empresarial no se producen
precisamente en las grandes empresas del
sector.

Cade ddlar gastado en investigacidn y des-
arrollc el resultado del descubrimiento e
innovacidn, es en las empresas grandes menor
gue en las empresas pequefias.

las empresas de nueva creacidn y los empresa-
rics que penetran en los nuevos mercados
juegan un papel muy importante en el fomento
del cambic tecnoldgico.

La estructuras ideal de mercado bajo los pun-
tos de vista de estimular el progreso técnico
son mercadcs en los gue concurren competiti-
vamente empresas de distintas dimensiones.

La velccidad de expansidn de las innovaciones
es mucho mayocr en aguellos sectores poco
concentrados que en aquellas &reas econdmicas
fuertemente concentradas.

Las investigaciones realizadas en la Repi-

blica Federal de Alemania y Austria 46 presentan

resultados coherentes con los de Mansfield :
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10 - Los descubrimientos e innovaciones mas impor-
tantes se han realizado también después de la
segunda guerra mundial en gran parte en las
empresas medias y pequenas.

20 - La cuota de inversidn destinada a investiga-
cidn y desarrollo en el conjunto de las in-
versiones empresariales es mucho mayor en las
pequefias empresas.

30 -~ E1 periodo de tiempo que transcurre desde el
descubrimiento y la primera utilizacidn eco-
némica se incrementa con la dimensidn empre-
sarial.

También las investigaciones del National
Institute of Economic and Social Research 47 bva-
sandose en informaciones de Gran Bretafla, Alema-
nia, Suecia, Francia e Italia apoyan este resulta-
do que define numerosos ejemplos de empresas pe-
quefias y medianas donde surgen empresarios pione-
ros y que la dimensidn empresarial pierde su im-
portancia para la velocidad de expansidn de ia
innovacidn, en el momento en que se ha superado la
fage inicial de l1a innovacidn.

Clifford y Cavanagh,48 directores de la
sociedad de asesoramiento McKinsey , hablan de un
renacimiento del empresario en la economia ameri-
cana, especialmente en las empresas de tipo medio.
Se oponen de forma expresa contra la hipbtesis de
Galbraith de que las prestaciones empresariales
han perdido importancia en la moderna sociedad
industrial.
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Birch 49 llega al resultado por lo que afec-
ta a los Estados Unidos de gue las oportunidades
de creacidn de pequefias empresas y su contribucién
al crecimiento del producto interior bruto y al
empleo, es muy importante en aquellos sectores
econdmicos en los que el conocimiento o saber es
zds importante que el capital. Estos sectores no
coinciden precisamente segin Birch con las presta-
ciones de servicios en el sentido estricto, que
caorresponden fundamentalmente maés a actividades de
segundo orden ya que su cuota en la ocupacidn ha
permanecido constante en los Gltimos treinta afios.
"The real shift is not from manufacturing to ser-
vice, but from reliance on muscles and dexterity
tc reliance on brainsg".5C

t. CONSECUENCIAS DE POLITICA DE CRECIMIERTO DE LA
TEORIA DE SCHUMPETER DEL DESARROLLO ECONOMICO

Y puesto gue el crecimiento, en la teoria

ie desarrocllo de Schumpeter, no depende de los
factores de produccidn, sino de su combinacidn
eficiente y nueva en primer término, puede sefia-
larse que las medidas estatales de fomento a la
inversidn, asi como en 1o casos de plena ocupa-
cidén para incrementar la oferta en la mano de
obra, poseen una importancia secundaria para al-
canzar el objetivo de altas tasas de crecimiento.
También el incremento de la demanda mediante una
politica expansiva monetaria y financiera no es ni
mucho menos relevante para el crecimiento, ya que
las innovaciones no se producen induciéndolas con
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la demanda sino que crean su propia demanda. Ade-
mis una reduccidn de la intensidad de la competen-
cia como consecuencia de una inflacidn de la de-
manda, restringe la presidén a la innovacidén y a la

adaptacign.>!

Las teorias sociolbgicas y de la psicologia
social, que contienen la necesidad de las presta-
ciones y con ello el nfimero y dindmica de los
empresarios como magnitud variable, son importan-
tes sin duda para la aclaracidn del crecimiento
econdmico y especialmente de las diferencias de
crecimiento geograficas e histdricas, pero no
ofrecen, sin embargo, una magnitud de medida sufi-
ciente para aclarar el propio crecimiento. El1
planteamiento de McClelland de que las necesidades
de prestaciones dependen de la educacidn al traba-
jo autdnomo y a las prestaciones no puede fomentar
un crecimiento econdmico a largo plazo mediants la
correspondiente orientacibn del sistema de forma-
cidn escolar y de adultos. Aqui se daria en la
Repiblica Federal de Alemania un planteamiento
para una politica educativa orientada a las pres-
taciones, ya que en numerosos libros escolares se
ha visto fuertemente reducida la presencia de las
pregtaciones en general y de las prestaciones
empresariales en particular y se presenta al em-
presario como explotador 52. Una investigacidn del
Ingtituto Allensbach 53 ha llevado al resultado de
que en el pericdo 1962-1972 se ha perdido en el
sistema de valores el valor del trabajo dentro de
la juventud trabajadora alemana, con lo que se ha
reducido también la predisposicidn a las presta-
ciones.
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Puede claramente apreciarse que los politi-
cos no pueden prescribir baséndose en las teorias
de Max Weber una determinada confesionalidad reli-
giosa por motivos de politica de crecimiento, tal
como sucedia en la época de la Reforma, aunque si
bien, tampoco en esa época se debid a motivos de
politica econbémica. Sin embargo el Estado puede
acelerar a través de la tolerancia o incluso del
fomentc de minorias orientadas a las prestaciones,
por ejemplc los emigrantes, el desarrollo econdmi-
co. De esta manera también los fugitivos protes-
tantes que hulan de Francia y Austria en el siglo
XVIII y que encontraron cobijo en los paises ale-
manes, los jainas y persas en India, asi como los
indios en el Africa Oriental y los chinos en el
Sureste asiético, han contribuido positivamente al
desarrollo econdmico en la medida en gque el des-
arrollc empresarial no se haya visto obstaculizado
por restriccicnes estatales. También todos los
movimientos de reformas orientados a elevar las
prestaciones dentro de las confesionalidades reli-
giosas con una baja valoracion de la independencia
individual y de las prestaciones, ~-tal como dentro
de la iglesia catdlica por ejemplo puede asignar-
sele al Opus Dei-, pueden provocar impulsos de
crecimiento en la economia y, en €l sentido de
Albach pueden provocar la disposicidén de politicos
dindmicos que se encuentren abiertos a innovacio-
nes. De esta manera puede decirse que una amplia
liberacidn de la economia espafiola del interven-
cionismo estatal se decidid en 1919 por parte de
miembros del Opus Dei que alcanzaron puestos deci-

sivos. 54 Lo que provocdé en Espafia un “milagro
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econdmico". 55 Las tasas de crecimiento del produc-
to interior bruto real se incrementaron y princi-
palmente en bagse de una fuerte reduccidn de los
coeficientes marginales de capital, que pasaron
del 3,8% como media de los afiecs 1955-59, al 8%
como nmedia en los afios 1960-63, mientras que las
tasas de la inflacidn, a pesar de la eliminaciédn
de los controles de precios estatales en numerosos
productos y la devaluacidn de la peseta (42,9%) en
julio de 1959 pasd del 8,3%, como media anual de
1955 a 1959 al 4,4% como media en el periodo 1960-
t963. 56 Al producirse una nueva penetracidén de los
grupos orientados al proteccionismo en la politica
econdmica se termind en 1964 la liberalizacién y
la economia de mercado se vid seriamente limitada
como congecuencia de la aceptacién del modelo de
la planificacidn francesa y como consecuencia de
la intervencidon estatal en la economia. El creci-
miento econdmico se redujo y la inflacidn se ace-
lerd nuevamente.57

El "milagro econdmico™ espafiol no solamente
demuestra la importancia del politico dinamico
para el desarrollo econdmico, gino también el que
existe en paises latinos y con un fuerte acentua-
miento en las sociedades dominantemente catdlicas,
una dinamica empresarial, aunque no ge produzca en
la misma medida que la que existe en las socieda-
des ma@s orientadas a las prestaciones. Cuanto mis
escasos es el empresario en el sentido de Schumpe-
ter, tanto mas importante es el desarrollo econé-
mico que se pueda desarrollar y que la presidn
competitiva obligue a la innovacidn y a la adapta-
cién. La politica de crecimiento consiste por
tanto y de acuerdo con la teoria schumpeteriana de
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desarrcllo econémico, en primer término, ern la
eliminacidn de las intervenciones estatales en la
economia que son las que precisamente obstaculizan
el proceso de desarrollo schumpeteriano (limita-
ciones de accesc al mercado, controles de inver-
sidn, prescripciones de produccidn, fijaciones y
controlies de precios, restricciones & la importa-
cién, conircoi de divisas, subvenciones de manteni-
miento;, de asegurar ia competencia (politica de
competencia, liveralizacidr del comercio exte-
ricr,, facilitar la concesién de créditos a los
empresarios dinaémicos (diferenciacidn y competen-
Cia en e: gsistema crediticic, facilidades para la
innovacidn financiera, configuracidn del mercado
de capiteies y el derechc de sociedades con el
ctjetive de fomentar la disposicidn de capital
riesgo;. S&

Schumpeter n¢ mencions precisamente la
estabilidad monetasrie com¢ condicidn del desarro-~
1lc econbmice, perc su izporiancia se deduce de

s tasas de¢ inflacibn se

m

gue en situaciones &e alt
dificulte seriamente e. célculc empresaria.. Una
inflacidn de demande reduce ls presibn de lea com-
encis ¥ €l capiital se crientz mAs a patrimonios
u

ros er. viviendas ¢ se gxpcrta ai extranjers =
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que 3iguid a este proceso confirma las expectati-
vas que se habian puesto en esta politica de cre-
cimiento orientada a una politica de orden. 59 Las
investigaciones empiricas que se han presentado en
el capitulo 5.2. de este trabajo, demuestran que
en el "milagro econdmico” alemén no se trata de
una situacidn dnica y no repetible como aconteci-
miento histdrico, sino que se trata de un ordena-
miento de economia de mercado, competencia y esta-
bilidad monetaria que son las condiciones que
permiten que pueda alcanzarse el mayor crecimiento
econdmico posible para un determinado potencial
empresarial.
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